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• Dirigeant d’entreprise, 
d’association 

• Responsable R&D, innovation 

• Chargé de mission innovation 

• Responsable marketing 

• Chargé de mission développemen 

• Consultants 

Vous avez l’habitude de dire : 

• L’innovation, ce n’est pas pour moi, 

• Cela coûte beaucoup de temps, de moyens humains, d’argent pour un ROI à très 
long terme, 

• L’innovation c’est risqué, 

• L’innovation c’est technologique, 

 

Et si vous décidiez de tourner le dos aux idées reçues pour innover autrement ! 

 

Venez découvrir une méthode structurée qui simplifie le processus d’innovation, réduit 

les risques et vous permet de sortir de la concurrence par la différenciation.  

Des outils analytiques simples et visuels qui facilitent la communication, aident à 
l’émergence d’idées, favorisent la motivation et la mobilisation de vos collaborateurs.  
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• Les 6 pistes (outil de créativité) 

• Reconstruction de l’offre 

 

• Retour sur les principes et fondements 
de la stratégie Océan Bleu : mise en 
perspective avec l’innovation stratégique 

• Des cas d’application dans des secteurs 
variés (privé, public, associatif…) 

• Conseils pour une mise en œuvre 
efficace 

• Océan Bleu : de la créativité dans la 
stratégie  

• Un exemple inspirant de stratégie Océan 
Bleu : étude de cas 

• Comprendre la méthode et les outils 

• Illustration par un cas régional de 
stratégie Océan Bleu. 

• Mise en pratique des outils (exercices de 
groupes sur un cas) 

• Le canevas stratégique 

• Le cycle d’expérience de 
l’acheteur (de l’usager) 

Programme 

Stratégie Océan Bleu :  

Atelier initiation  

 1000 € HT  

   
Le tarif inclut le repas , les supports de formation, les    
  rafraîchissements lors des pauses.  

  Date limite d’inscription: 15 jours avant le début de la session. 
  Nombre de participants limité à 12 personnes par session. 

  Tarif dégressif à partir de 2 inscriptions. 

Public 

Lieu de la session:  Toulouse.        Durée : 2 jours  Horaires : 9h -17h 

Tarif 
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Océan Bleu, société de conseil installée en Midi-Pyrénées, est une 
structure de 3 consultants seniors, spécialisés dans l’innovation stratégique. 

Océan Bleu a le statut de SCOP, un statut qui correspond à notre 
engagement en faveur de l’innovation sociale.  

Nous vous  proposons de découvrir, au cours de cet atelier, des conseils 
très pragmatiques de mise en œuvre d’une démarche d’innovation de type 
stratégie Océan Bleu, qui vous permettront de gagner du temps, de la 
génération d’idée à la mise sur le marché de nouvelles offres.   

 

Corine LAVAUD,  consultante Océan Bleu est certifiée Blue Ocean Strategy 
®, par le Blue Océan Strategy Practitionner Center et notre offre de 
formation s’appuie sur une expérience terrain dans l’accompagnement de 
PME/TPE avec les outils BOS. 

5, rue des hêtres 
31170 TOURNEFEUILLE 

 

OCEAN BLEU 

Téléphone : 09 75 95 46 82 
                   06 82 94 96 68 

  

Messagerie : info@oceanbleu.fr 

L’innovation-valeur  au service de 
votre développement 

Plus d’informations sur  notre site web  

www.oceanbleu.fr 

Cet atelier est éligible au titre de la formation professionnelle continue. Océan Bleu est enregistré  
sous le numéro 73 31 061 28 31  auprès du Préfet de région de Midi-Pyrénées. 

La méthode 

La méthode Blue Ocean Strategy ® est centrée sur l’analyse des attentes clients. 

L’objectif est de découvrir de nouveaux critères de valeur en se concentrant sur la valeur d’usage attendue 
par le client, indépendamment de l’accumulation de technologie et au-delà du seul aspect marketing. 

A partir de cette perspective, il devient possible de jouer simultanément sur le prix et la différenciation, 
en éliminant le superflu, et en répondant aux besoins réels du client, qu’ils soient exprimés ou latents, 
présents ou à venir. 

Les outils permettent d’analyser l’offre actuelle et son adéquation aux besoins, son utilité,  de rechercher 
de nouvelles idées, et de les valider. 

La démarche s’adapte à tout type d’entreprise ou d’organisation et de projet d’innovation : de la TPE au 
grand groupe, de l’amélioration produit à la création d’un produit ou service entièrement nouveau. 

 

 

Les + pédagogiques 

• La pédagogie est volontairement  interactive par la pratique des outils sur des cas concrets. 

• La constitution de groupes de travail favorise les échanges entre les participants et stimule la créativité. 


